Додаток 1.5.
Структура

техніко-економічного обґрунтування проекту, що кредитується 

(бізнес-план)

(ТЕО (бізнес-план) складається в довільній формі і повинно містити таку інформацію:

1.Узагальнена інформація

	Назва Позичальника
	

	Вид банківського продукту
	

	Сума, валюта 
	

	Строк погашення кредиту
	

	Цільове спрямування
	


2.Опис галузі, в якій працює Позичальник, та його бізнесу (дата створення, тип бізнесу: роздрібна, оптова торгівля, виробництво, сфера обслуговування, сільське господарство тощо; наявність необхідних ліцензій та дозволів на здійснення діяльності; перспективні задачі розвитку Позичальника, заплановані заходи з реструктуризації Позичальника тощо).
    2.1.Характеристика товарів/послуг, що виробляються/надаються Позичальником, ринок збуту, покупці та постачальники (обсяги виробництва та реалізації, сфера застосування, експортні можливості, короткий опис товарів/послуг з посиланням на їх конкурентні переваги та недоліки   (по ринку, ціні, якості тощо), екологічність, асортимент товарів/послуг, опис головних конкурентів, обсяги випущених та реалізованих товарів/послуг).
2.1.1.Аналіз асортименту товарів 

	Найменування товару*

(груп товарів)
	Собівартість товару

(за штуку)
	Ціна реалізації товару

(за штуку)
	Обсяг реалізації товару (штук)
	Виручка від реалізації товару
	Частка виручки від реалізації товару в сумарній виручці від реалізації підприємства, %

	1.
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	


*При реалізації великого асортименту продукції доречно виділення важливіших видів ( більше 5% від товарообігу підприємства) або з’єднання в групи.

2.1.2. Аналіз конкурентоздатності цін на продукцію

	Конкуренти
	Позичальник
	Торгова націнка Позичальника, (%)
	Конкурент 1
	Конкурент 

2

	Товари
	
	
	
	

	Відпускна ціна на Товар 1
	
	
	
	

	Відпускна ціна на Товар 2
	
	
	
	

	Відпускна ціна на Товар 3
	
	
	
	


2.1.3. Конкурентоспроможність продукції (послуг) в регіоні/області/місті.

Частка на  ринку Позичальника, % ________________________________________________

Найменування конкурента ______________________________________________________

Його частка на ринку, % __________________________________________________________

Найменування конкурента ______________________________________________________

Його частка на ринку, % __________________________________________________________

Найменування конкурента ______________________________________________________

Його частка на ринку, % __________________________________________________________

Джерело інформації ____________________________________________________________

2.2. Ринок збуту та постачальники (основні постачальники сировини, матеріалів і комплектуючих, обґрунтування їх вибору (переваги), умови поставок, основні споживачі продукції (послуг), умови розрахунків з покупцями та постачальниками; регіональні  ринки збуту, їх розширення та звуження; політика ціноутворення; методи розповсюдження товарів/послуг; планування  каналів збуту; планування та використання реклами).
	Найменування партнера, ідентифікаційний код за ЄДРПОУ
	Місцезнаходження постачальника /покупця
	Частка в обороті позичальника
	Тривалість відносин з постачальниками /покупцями
	Умови розрахунків           (% попередньої оплати/ % попередньої поставки)

	Постачальники (до 10 найменувань)

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Покупці  (до 10 найменувань)

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


2.3.Оцінка виробничого процесу:

· достатність виробничих потужностей та відсоток їх завантаженість;

· наявність торгових  (промислових) площ:

· місце розташування,

· площа,




· опис торгового (промислового) обладнання,

· наявність складу, під’їзних  шляхів,

· графік роботи,

· реклама,

· найближчі конкуренти тощо.

· опис технологічного процесу (коротка схема процесу виробництва основних видів продукції, забезпеченість сировиною, матеріалами, енерго та водопостачанням  тощо);

3. Опис проекту, що кредитується.

3.1. Стислий опис схеми заходу, який кредитується, з визначенням строків поставки, виробництва, можливості реалізації товарів, графіку  повернення кредиту та альтернативних джерел погашення заборгованості*.

* ПРИМІТКА При кредитуванні нового виду діяльності для Позичальника, для проекту, що кредитується, додатково заповнюються  дані аналогічно формам  розділу 2.  

3.2. Програма реалізації продукції.

Документами,  які підтверджують програму реалізації продукції, являються договори, в яких Позичальник виступає продавцем.

	№ договору дата укладання
	Контр-агент
	Товари, що підлягають реалізації
	Кіль-

кість
	Сума договору
	Умови сплати
	Умови поставки

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


Загальна сума контрактів ___________ (в розрізі валют).

3.3. Напрямок використання позичкових коштів.

Документами, які підтверджують програму використання кредитних коштів, являються договори, в яких Позичальник виступає покупцем.

	№ дого-

вору, дата укладання
	Контр-агент
	Продукція, що закуповується


	Кіль-кість


	Сума дого-

вору


	Умови сплати
	Умови поставки
	Виконаня договору на момент розгляду (сума сплати і сума відгрузки в валюті контракту)

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	


Загальна сума контрактів ___________ (в розрізі валют).

3.4. У разі розрахунків  в іноземній валюті **:

3.4.1. країна реєстрації та  платіжні  реквізити  нерезидента-отримувача коштів в іноземній валюті за зовнішньоекономічною угодою;

3.4.2. у випадку перерахування коштів в іноземній валюті за платіжними реквізитами  в іншу країну,  ніж країна реєстрації нерезидента–отримувача, надати пояснення;

3.4.3. наявність митних декларацій із зазначенням їх номерів, дат, сум, кількості ввезеного товару та його відповідності зовнішньоекономічній угоді (специфікації, інвойсу). 

* *Примітка : при кредитування в іноземній валюті обов'язково надаються копії контрактів.

4.Фінансово-економічний аналіз (повинен містити розрахунки, які показують співвідношення суми прибутку від реалізації товарів/послуг (після здійснення платежів в бюджет) до суми кредиту та процентів, що належать до сплати).
Наприклад:  складається  прогнозний звіт про прибутки та збитки,  згідно  з таблицею, наведеною нижче, а також розраховуються прогнозні грошові потоки та коефіцієнт обслуговування боргу, який показує, як співвідносяться майбутні грошові потоки з плановими платежами з обслуговування кредиту.

	Найменування статті доходів \ витрат 
	Період*

	
	1
	2
	3
	…
	12
	Всього

	Обсяг продажу, кількість**
	
	
	
	
	
	

	Виручка від реалізації, грн.
	
	
	
	
	
	

	ПДВ
	
	
	
	
	
	

	Акциз
	
	
	
	
	
	

	Інші податки з продажу
	
	
	
	
	
	

	Чистий доход від продажу (А), грн.
	
	
	
	
	
	

	Перемінні витрати:
	
	
	
	
	
	

	Сировина
	
	
	
	
	
	

	Енерговитрати
	
	
	
	
	
	

	Транспортні витрати
	
	
	
	
	
	

	Інші перемінні витрати
	
	
	
	
	
	

	Всього перемінні  витрати (В)
	
	
	
	
	
	

	Постійні витрати:
	
	
	
	
	
	

	Заробітна плата з нарахуваннями 
	
	
	
	
	
	

	Обслуговування обладнання 
	
	
	
	
	
	

	Накладні витрати 
	
	
	
	
	
	

	Інші постійні витрати
	
	
	
	
	
	

	Всього постійні витрати (С)
	
	
	
	
	
	

	Собівартість проданих товарів {(В+С=Д)}
	
	
	
	
	
	

	Операційний прибуток {(А-Д=Е)}
	
	
	
	
	
	

	Адміністративні витрати, реклама та витрати на реалізацію (F)
	
	
	
	
	
	

	Амортизація (H)
	
	
	
	
	
	

	Прибуток до сплати процентів та податків {E-(F+H)}
	
	
	
	
	
	

	Сплата процентів (G)
	
	
	
	
	
	

	Прибуток до оподаткування {E-(F+H)-G}
	
	
	
	
	
	

	Податок на прибуток
	
	
	
	
	
	

	Прибуток після оподаткування (I)
	
	
	
	
	
	

	Амортизація (H)
	
	
	
	
	
	

	Погашення основної частини боргу (K)
	
	
	
	
	
	

	Чистий грошовий потік від операційної діяльності{I+H-K}
	
	
	
	
	
	


*     Квартал (місяць)

**  Обсяг продаж у натуральному та у грошовому вигляді  представляють окремо за всіма  товарами (послугами), які реалізуються , а також окремо з всіх видів діяльності

5. Фактори ризику проекту та їх можливий вплив на здійснення проекту

· політичні ризики (ризик держав з нестабільною економічною ситуацією,  взаємозв‘язок керівництва/ акціонерів підприємства з урядом, політична стабільність в галузі інші); 

· економічні ризики (ціновий фактор, інфляція, обмінний курс); 

· комерційні ризики (зменшення попиту на товар (послуги), введення обмежень на реалізацію товарів (послуг), витіснення даного товару (послуг) з ринку конкуруючими товарами (послугами), ризики поставки, можливості втрати якості товару при доставці (з урахуванням терміну придатності), співставлення термінів повернення кредиту та погашення кредиторської  заборгованості у значних сумах, можливість втрати забезпечення за кредитом інші); 

· юридичні ризики (відсутність законодавчого/ правового поля, інші); 

· валютний ризик (ймовірність втрати позичальником доходу внаслідок зміни курсів валют); 

· інші  (вказати).

Керівник підприємства     __________________________   (підпис)

Головний бухгалтер          __________________________   (підпис)

                                                                              М.П.

         (дата)
